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Эффективные стратегии продаж & экспортного продвижения в КИТАЙ.  
Практические корпоративные кейсы 

                                                       

Дата: 6 Апреля 2018 года   Формат:  Ex-Im Best Practices & Export Strategies & Show Cases Workshop 
Место проведения:    Novotel, Moscow-City 5* (Россия, Москва) 

 

 
 

   

   

   
 

AccEssMeeting Business Road Show Agency: Beijing – Abu Dhabi – Shanghai – Dubai – Moscow - Hong Kong - Riga  

 

123317, Russia, Moscow, Moscow-City, Embankment Tower, 

Presnenskaya embankment, Building 10, Block C, Floor 5 

Tel.: +7 495 651 6621 Fax: +7 495 967 7600  www.Strategy-Links.com 

AccEssMeeting CHINA-RUSSIA www.CN888RU.com 

AccEssMeeting UAE-RUSSIA www.AccEssMee.com  

http://www.strategy-links.com/
http://www.cn888ru.com/
http://www.accessmee.com/
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Условия участия: 
 

 
 

А) Условия для бизнес-делегатов**: 
- до 15 Февраля 2017 года: 15 000 рублей* 
- после 15 Февраля 2017 года: 20 000 рублей* 
 
 
Б) Условия для делегатов обратившихся по официальному запросу 
профессиональных Союзов, Ассоциаций, ПродЭкспо** (специальный код) 
- до 1 Марта 2017 года: 13 500 рублей*  
- после 1 Марта 2017 года: 20 000 рублей*  
 
 
 
*НДС не облагается 
 
** Стоимость участия включает: 

• Кэтеринг на площадке практикума; 

• Участие во всех мероприятиях программы практикума; 

• Раздаточный материал; 

• Практическое пособие (по факту практикума); 

• Индивидуальные консультации 
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